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Schon 1981 hat der heutige No-
belpreistrager Daniel Kahneman
(*1934) bewiesen, dass es eine
,Cognitive Illusion“ gibt. Seiner
Ansicht nach lassen sich sogar
Arzte im Erstinstinkt tduschen,
wenn es beispielsweise bei Lun-
genkrebs um die Frage geht: Was
ist schlimmer - eine 90-prozen-
tige Uberlebenschance oder eine
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Framing: Sprache erzeugt Stimmungen
Je srofRer der Wortschatz, desto bunter konnen Sprachbilder gestaltet werden

zehnprozentige Sterblichkeitsrate?
Die Sterblichkeitsrate wirkt auf
uns furchteinflofender als die
Uberlebenschance, obwohl die
verwendeten Zahlen klar eine an-
dere Sprache sprechen.

Die von Kahneman geprégte
.Frame-Semantik“ begegnet uns
iiberall: Der ,Bezugsrahmen®
eines Wortes schafft Stimmun-
gen. Unsere anfangs noch teigigen
~Meinungen“ zu aufpoppenden

gesellschaftsrelevanten Themen,
werden laufend medial geknetet
und durch Framing in die ge-
wiinschte Form gebacken. In Wirt-
schaft, Medien und Politik oder
auch zu Hause wird an unseren
Uberzeugungen gezerrt. Clever
inszenierte  ,Deutungsrahmen®
(Frames) und Metaphern kommen
dabei gezielt zum Einsatz. Sie sug-
erieren ein Bild und legen uns
Trug-)Schliisse nahe, die wir
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‘dann fiir unsere eigene Meinung

halten.

In der Rhetorik sind Wort-
schatzerweiterungen auch des-
halb wichtig, weil gute Redner va-
riantenreich erzdhlen kénnen und
viele Synonyme und Antonyme
kennen. Clevere Sprecher kénnen
durch die gedinderte Wortwahl so-
gar unterschwellige Botschaften
und Prdferenzen mitschwingen
lassen. Diese Sprachmanipulatio-
nen bestehen mal aus euphemis-
tischen, dann wieder dysphemis-
tischen Elementen. Jemand, der
nach dem Konzert von einem
.Klangerlebnis“ erzihlt, ldsst die
Veranstaltung in einem besseren
Licht erscheinen, als ein anderer,
der von einem , Abo-Musikabend*
berichtet. Beide waren im Kon-
zerthaus, aber der Subtext unter-
scheidet sich erst durch die Wort-
wahl.

Auferdem setzen geiibte Red-
ner gezielt sprachliche Frames
ein. Bewusst gewéhlte Darstellun-
gen und Wortschattierungen in

t gezimmerten Frames erschat-

en die gewiinschte Stimmung.
Manipulation ist keine Raketen-
wissenschaft. Je mehr wir tiber
Worttemperatur und feine Ab-
stufungen bei der Wortwahl wis-
sen, desto schneller erkennen wir,
wann wir manipuliert werden.

Zahlreiche Begriffe und Sprach-
nuancen verfligbar zu haben ga-
rantiert auflerdem, die Welt in
%rijﬁerer Vielfalt und Buntheit er-

eben zu konnen. Weinkenner

beispielsweise verbinden mit
Degustationsvokabeln ganz be-
stimmte Eigenschaften, die sich
einem Laien nie erschliefSen wer-
den. Wortschatz ist eben Wissens- |
vorsprung, und der kann reich
machen. Ein Musiker weif,
warum der Dominantseptakkord
Spannung erzeugt. Nur wer ge-
lernt hat, ihn zu héren, der er-
kennt hinter Noten und Klédngen

seine musikalische Bedeutung.
Fazit Je mehr Worte wir be-
nennen konnen, umso nuancen-
reicher gestalten sich unsere
Sprachbilder. Berufliche Vielred-
ner kiimmern sich besser um die
Macht und Wirkung ihrer Worte.
Stimmungen werden schlief’-
lich auch durch metaphorische
Frames beeinflusst, und die kann
wirklich jeder lernen. Wer sich
nicht gerne manipulieren lassen |
will, der sollte sich mit Framing
und der Wirkung von versteckten
Botschaften auseinandersetzen.
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